
إساءة استخدام مركز الهيمنة على السوق 
تحظر المادة رقم (4) من القانون رقم (19) لسنة 2006 بشأن حماية 

المنافسة ومنع الممارسات ا�حتكارية إساءة استخدام الوضع 
المهيمن بالقيام بممارسات غير مشروعة.

حماية الـمـنافسة

أشكال إساءة استخدام الوضع المهيمن:

ا�متناع عن التعامل في المنتجات بالبيع أو الشراء أو الحد من هذا التعامل
أو عرقلته بما يؤدي إلى فرض سعر غير حقيقي له.

1

إنقاص أو زيادة الكميات المتاحة من المنتج بما يؤدي إلى افتعال
عجز أو وفرة غير حقيقة فيه.

2

تعليق إبرام عقد أو اتفاق بيع أو شراء لمنتج على شرط قبول التزامات أو
منتجات تكون بطبيعتها أو بموجب ا�ستخدام التجاري غير مرتبطة بمحل

التعامل ا¤صلي أو ا�تفاق.

6

إهدار تكافؤ الفرص بين المتنافسين بتمييز بعضهم عن البعض ا¦خر في
شروط صفقات البيع أو الشراء دون مبرر مشروع.

7

ا�متناع بغير مبرر مشروع عن إبرام صفقات بيع وشراء أحد المنتجات مع أي
 شخص، أو بيع المنتجات محل تعامله بأقل من التكلفة الفعلية أو بوقف

، وبما يؤدي إلى الحد من حريته في دخول السوق أو
ً
التعامل معه كليا

الخروج منه في أي وقت.

3

فرض التزام بعدم التصنيع، أو ا¶نتاج، أو التوزيع لمنتج لفترة، أو فترات محددة. 4

فرض التزام با�قتصار على توزيع أو بيع لسلعة أو خدمة دون غيرها على أساس
مناطق جغرافية، أو مراكز توزيع، أو عم«ء، أو مواسم، أو فترات زمنية وذلك

بين أشخاص ذوي ع«قة رأسية.

5

8.
ً
ا�متناع عن إتاحة منتج شحيح، متى كانت إتاحته ممكنه اقتصاديا

إلزام مورد بعدم التعامل مع منافس.9

بيع منتجات بسعر يقل عن تكلفتها الحدية أو متوسط تكلفتها المتغيرة.10

تجدر ا�شارة إلى أن أشكال إساءة استخدام الوضع 
المهيمن أع�ه مذكورة على سبيل الذكر � الحصر.

إلزام المتعاملين معه أ� يتيحوا لشخص منافس له استخدام ما يحتاجه11
 .
ً
من مرافقهم أو خدماتهم، رغم أن إتاحة هذا ا�ستخدام ممكن اقتصاديا



Article (4) of Law No. (19) of 2006 on the Protection of 
Competition and Prohibition of Monopolistic Practices prohibits 
abuse of a dominant position by performing illegal practices.

Forms of abuse of a dominant position:

Abstaining from dealing in products by sale or purchase, limiting or 
hindering such dealing in a manner that leads to imposing unreal prices.

1

Increasing or decreasing available quantities of the product leads to having a 
shortage or unreal abundance therein.

2

Making any conclusion of a contract or agreement -for sale or purchase of a 
product- conditional on accepting obligations and products that are in nature or 
under the commercial use not related to the subject matter of the original 
transaction or agreement.

6

Wasting equal opportunities among competitors by having a preference for 
particular competitors over others in the conditions of sale or purchase 
transactions without any legal justification.

7

Abstaining -without a legal justification- from entering into transactions for 
the sale or purchase of any product with any person or selling the products subject 
of the transaction with a price that is less than the actual cost or ceasing to deal 
with him completely, in a manner which leads to limiting his freedom to get in or 
out of the market at any time.

3

Imposing an obligation of not manufacturing, producing or distributing a product 
for a limited period(s).

4

Imposing an obligation of distributing or selling only a specified commodity or 
service according to geographical areas, distribution centers, customers, seasons or
periods, and among persons having vertical relationships.

5

8 Refraining from supplying a product which is in short supply, whenever the
supply of the same is economically possible.

9 Obligating a supplier not to deal with any competitor.

10 Selling products at a price less than their marginal cost or average variable cost.

It should be noted that the above forms of abuse of a 
dominant position are illustrative but not exhaustive.

11 Obligating any party, who is dealing with the persons enjoying control or 
dominance, not to allow any competitor thereof to use any required facilities or 
services notwithstanding that they are economically available.
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